
 

Der Kunde im Mittelpunkt – Spezialpumpenhersteller NIKKISO und LEWA 
wollen global führend werden 
 
Nach dem Erwerb der LEWA GmbH durch die japanische NIKKISO Co., Ltd. freuen sich beide 
Unternehmen über den gemeinsamen Zugewinn an Produkttechnologie und weltweiter Marktpräsenz. 

NIKKISO wurde 1953 gegründet und wuchs beständig vom Pumpenimporteur zu einem weltweit 
agierenden Hightechunternehmen, das in Europa durch Medizintechnik – speziell im Bereich 
Dialysetechnik – bekannt wurde. Auf den asiatischen Märkten werden neben Präzisionspumpen für 
die chemische Industrie und Wasseraufbereitungsanlagen für Kraftwerke auch CFRP-Produkte 
(Verbundstoffe auf Kohlefaserbasis) für die Flugzeugindustrie hergestellt. Ferner werden durch 
Produktionsanlagen in Japan, den USA, China, Taiwan, Thailand und Vietnam über die reine 
Vertriebsstruktur hinaus auch Erleichterungen für den Marktzugang in die wichtigsten 
außereuropäischen Zielregionen sichergestellt. Die börsennotierte NIKKISO setzt mit 3.843 
Mitarbeitern weltweit ca. 548 Mio. Euro um, wovon rund 165 Mio. Euro auf den Pumpenbereich 
entfallen. 

Die LEWA GmbH entwickelt, produziert und vertreibt seit ihrer Gründung im Jahr 1952 in Leonberg 
Dosier- und Prozess-Membranpumpen sowie darauf basierende Systeme. Diese technisch 
anspruchsvollen Produkte erfreuen sich weltweit hoher Akzeptanz und sind aus prozesskritischen und 
sicherheitsrelevanten Anwendungen nicht mehr wegzudenken. Marktschwerpunkte sind die 
chemische Industrie, die pharmazeutische Industrie sowie zuletzt vor allem die Öl- und Gasindustrie. 
Die rund 730 LEWA Mitarbeiter erzielten 2008 einen Umsatz von knapp 145 Mio. Euro. 

Beiden Unternehmen gemein sind die hohe Markt- und Produktkompetenz, der integrierte 
Lösungsansatz für die Kunden sowie das Engagement im Bereich „Nachhaltige 
Entwicklungstechnologien“. NIKKISO und LEWA setzen auf produktintegrierten Umweltschutz und 
versuchen mit den mittelfristig ausgelegten „Environmental Management Systems“ 
ressourcenschonend und klimafreundlich zu produzieren. 

Da es kaum Produkt- und nur wenige Zielmarktüberschneidungen der beiden Unternehmen gibt, 
sehen sich NIKKISO und LEWA in einer komfortablen Win-win-Situation: Innovationsaustausch, 
gemeinsame FuE-Nutzung sowie das Ebnen spezifischer Marktzugänge und der stetige Ausbau der 
Vertriebskanäle werden ein außerordentlicher Vorteil für Bestands- und Neukunden gleichermaßen 
sein. 

Durch die hervorragende Positionierung beider Unternehmen und den kompetenten Mitarbeiterstamm 
sind keine Rationalisierungsmaßnahmen oder Veränderungen im Management zu befürchten. 
 
„Wir  achten  LEWA  als  renommierte  Marke,  die  über  herausragende  Technologien  verfügt“, so 
NIKKISO CEO Toshihiko Kai. „Wir wollen die Marke, die Mitarbeiter, das Vertriebsnetzwerk und die 
lösungsorientierte Grundausrichtung des Unternehmens erhalten und fördern. Die LEWA Produkte 
können wir in unseren Märkten gut platzieren und die hervorragende FuE-Abteilung nutzen. Wir 
möchten gemeinsam mit LEWA die Nummer 1 weltweit werden.“ 

Auch Bernd M. Stütz, CEO der LEWA GmbH, begrüßt NIKKISO als idealen neuen Eigentümer: „Die 
Gesellschaft ist nun hervorragend aufgestellt, um gemeinsam mit NIKKISO einen global führenden 
Pumpenhersteller zu formen, der gleichzeitig seinen Kunden auch komplexe Anlagen und 
Systemlösungen bieten kann. Die Schwerpunkte beider Gesellschaften ergänzen sich dabei optimal.“ 
  

Für Informationen zum NIKKISO-Pumpengeschäft:  
 



 

Naota SHIKANO 
Business Promotion Department 
NIKKISO Co., Ltd. 
Tel.: +81 42 392-3548 
Mobil: +81 90 9821-4226 
E-Mail: naota.shikano@nikkiso.co.jp 
www.nikkiso.co.jp/english 
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Bild 1: NIKKISO CEO, Toshihiko Kai 
Bild 2: CEO LEWA GmbH, Bernd M. Stütz 
 
 

Bild 3:  
NIKKISO-Logo  
 

 Bild 4: 
LEWA-Logo mit Claim 

Bild 5:  
Hiroshi Nakamura (Director, General Manager, 
Planning Division), 
Bernd M. Stütz (CEO LEWA GmbH), 
Dr. Andreas Höhler (CTO LEWA GmbH) und 
Naota Shikano (General Manager, Business 
Promotion Department, Pump Division)  
v.l.n.r. 



 

Bild 6:  
Das gesamte LEWA Management mit den 
Gästen von NIKKISO anlässlich des LEWA 
Management Meetings im Juli 2009. 

 
Bilder und digitale Textvorlagen finden Sie unter www.lewa.de/presse bzw. im Downloadcenter von 
www.lewa.com/press. 
 



 

 
 
Produkte & Leistungen: 

• Dosierpumpen 
• Prozessmembranpumpen 
• Dosier- u. Mischanlagen 
• On- & Offshore Anlagen & Systeme 
• Condition Monitoring Systeme 
• Odorieranlagen 
• Weltweite After Sales Services 

Products & Services: 
• Metering pumps 
• Process diaphragm pumps 
• Metering and mixing systems 
• On- & offshore skids, systems & packages 
• Condition monitoring systems 
• Odorizing systems 
• Worldwide after sales service 

Branchen: 
• Öl & Gas (upstream & downstream) 
• Chemie & Petrochemie 
• Pharma & Kosmetik 
• Lebensmittel & Getränke 
• Kunststoffe 
• Wasch- & Reinigungsmittel 
• Energie & Umwelt  
• Specials (wie z.B. Odorierung) 

Key industries: 
• Oil & gas (upstream & downstream) 
• Chemicals & petrochemicals 
• Pharmaceuticals & personal care 
• Food & beverages 
• Plastic processes 
• Cleaning & detergents 
• Energy & Environment 
• Specials (such as gas odorizing) 

 
Kontakt/Contact: 
Dr. Hans-Joachim Johl, Leiter Marketing/Manager Marketing 
Telefon +49 7152 14-1376 
Fax + 49 7152 14-2376 
hans-joachim.johl@lewa.de 
 
Kontakt Agentur/Contact Agency: 
Corinna Sauer 
Telefon +49 5451 9976-70 
Fax +49 7152 9747-97 
lewa@schwabe-braun.de 
 
Belege bitte an die folgenden Adressen/Please send voucher copies to: 
LEWA GmbH, Dr. Hans-Joachim Johl, Ulmer Str. 10, 71229 Leonberg, Germany 
schwabe+braun GmbH, Mollenbachstr. 6, 71229 Leonberg, Germany 
 


